An Sunderns Hauptstrafle schlagt
das Herz der Immobilienbranche

Makler Thorsten Pelny mit ,,Immoconcepts* auch als Franchisegeber erfolgreich

Von Torsten Koch

Sundern. Nur wer gut vernetzt ist,
kann geschiftlich erfolgreich sein.
Thorsten Pelny ist beides; seine in
Sundern anséssige Firma ,Immo-
concepts* hat sich in den vergange-
nen zwei Jahren deutschlandweit
am Immobilienmarkt etabliert.
~Komplett neu strukturiert ha-
ben er und sein Partner das Fran-
chise-Unternehmen, seit sie es im
Frithjahr 2011 von einem Ge-
schéftsmann aus Iserlohn-Hennen
kauften. Am vergangenen Freitag
hat Thorsten Pelny die Anteile sei-
nes Kompagnons iibernommen, ist
jetzt alleiniger Chef. ,Das haben
wir in bestem Einvernehmen
geregelt, Zeit- und Alters-
griinde waren ausschlag-
gebend®, erklidrt Pelny,
der nicht nur als Fran-
chisegeber, sondern zu-
vor bereits als Makler
in der Branche tétig war
und ist. Als Inhaber der
alteingesessenen Firma

»Schroder  Immobilien®
vermittelt er bereits
jahrelang

Haéuser,

Wohnun-
gen und
Grund-

stiicke

: H Als ,,Regionalpartner* kiim-

: mem sich die Franchisenehmer

: von ,Immoconcepts” um Kauf und
: Verkauf, Anmietung und Vermie-

: tung von Hausern und Wohnun-

in Sundern und Umgebung; seit ei-
niger Zeit mit Sitz in einem schmu-
cken Neubau an der HauptstraRe,
direkt am Ortseingang von Sun-
dern. Dort ist inzwischen auch die
Zentrale von ,,Immoconcepts” an-
gesiedelt, von dort werden deutsch-
landweit rund 30 Franchiseneh-
mer sowie inzwischen drei fest an-
gestellte Makler betreut. Eine Se-
kretdrin und, ab 1. August, eine
Auszubildende kiimmern sich ge-
meinsam mit ihrem Chef um die in
Metropolen wie Berlin und Ham-
burg, aber auch kleineren Stiddten
wie Menden ‘oder Leimen titigen
Immoconcepts-Mitarbeiter.

Viele Quereinsteiger sind
dabei, unter anderem ein
fritherer ~ Mitarbeiter
des FC Schalke 04
und eine Dame, die
frither ein Autohaus
geleitet hat“, plau-
dert Pelny aus dem
Nahkéstchen. Bei
- seinen  Franchise-
nehmern legt er vor
allem Wert auf Quali-
~ tit, nicht so
sehr

Franchisenehmer sind »Regionalpartner*

Im neuen Firmengeb3ude von Schrider Immobilien an der HauptstraBe firmiert

inzwischen auch die Zentrale des Franchise-Unternehmens ,,iImmoconcepts®.

auf Quantitdt. Nichts desto trotz
soll das Unternehmen in den
ndchsten Jahren personalmaRig
kontinuierlich aufgestockt wer-
den. Dafiir wurde eigens ein freier
Mitarbeiter engagiert, der von Sun-
dern aus neue Krifte gewinnen
soll. In regelmiRigen Abstinden

schart der Chef seine Franchiserin

der Rohrstadt um sich:Viele Tages-
seminare finden in der Zentrale
statt, hdufig mit Thorsten Pelny als
Dozent. ,Dank meiner Zeit bei der
LBS kenne ich mich in der Schu-
lung von Mitarbeitern aus“, so der
Amecker. Doch weil er einen Hang
zum Perfektionismus hat, setzt der
Allrounder auf eine weitere Firma:
»Immotalk® heiRt das eigene Schu-
lungsunternehmen, das er gemein-
sam mit einem Freund, iibrigens
ein IHK-erfahrener Finanzexperte,
gegriindet hat. Die angebotenen
Seminare haben inzwischen sogar

Makler Thorsten Pelny ist inzwischen
auch als Franchisegeber sehr erfolgreich.

gen - vom Erstgesprach bis zum
Vertragsabschluss.

& Der Begriff Franchising oder
Konzessionsverkauf stammt aus
der Distributionspolitik und be-
zeichnet eine Mischung aus indi-
rektem Verkauf und direktem Ver-

kauf. Beim Franchising stellt ein  :
Franchisegeber einem Franchise- :
nehmer die (regionale) Nutzung :
eines Geschaftskonzeptes gegen :
Entgelt zur Verfiigung. Die Fran-  :
chisenehmer sind rechtlich Hand- :
lerim eigenen Namen und auf i
eigene Rechnung. koch
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bei der Konkurrenz Interesse
geweckt. Erst kiirzlich fragte ein
Immobilien-Onlineportal beziig-
lich einer Mitarbeiterschulung in
Sundern an.

Drei Firmen, dazu Vater von
zwei Kindern und ein Tag, der nur
24 Stunden hat - wie geht das zu-
sammen? ,,Meine Familie steht voll
hinter mir“, freut sich der Immobi-
lienfachmann tiber seinen ,freien
Riicken®, aullerdem ist ab und an
mal ein langes Wochenende drin,
oder ein Kurzurlaub zu Viert...

,,in meinem Beruf
sehe ich nur froh-

PPN T T TV
liche Menschen.
Thorsten Pelny,
Immobilienfachmann aus Sundern

Aber ohne seinen Job wiirde
Thorsten Pelny etwas fehlen. ,Ich
sage manchmal zu meiner Frau, in
meinem Beruf sehe ich den ganzen
Tag nur frohliche Menschen®,
meint er lichelnd - und wirft kurz
einen Blick auf die hinter ihm an
der Wand hingende Deutschland-
karte. Dort sind die Franchisepart-
ner mit kleinen Fihnchen mar- .
kiert. ,,Im Siiden und im Osten gibt
es noch reichlich Liicken®, stellt
der erfolgreiche Unternehmer fest.

Doch wer ihn von seiner Arbeit
reden hort , dem diirfte schnell klar
sein, das diese Landkarte nur eine
Momentaufnahme darstellt...




